
เจ้าหน้าทีÉขาย / SALE

หน้าทีÉและรายละเอยีดของงาน 1. ติดตอ่เจรจาต่อรอง / เสนอขายผลิตภณัฑแ์ต่ละประเภทให้กบัลูกคา้

2. ผลกัดนัการขายใหบ้รรลุเป้าหมายทีÉวางไว้

3. รายงานสภาวะการขายและการตลาด  พร้อมออกเยีÉยมเยยีนลูกคา้

4. ประสานงานกบัลูกคา้ และผูเ้กีÉยวขอ้งทัÊงภายในและภายนอกองคก์ร

5. รับใบสัÉงซืÊอพร้อมออกใบสัÉงขาย และแจกจ่ายเอกสารใหส่้วนงานทีÉ

เกีÉยวขอ้ง

6. ประมาณการใชว้ตัถุดิบแต่ละประเภทของลูกคา้

7. ตรวจเช็คสตอ็คของผลิตภณัฑแ์ต่ละประเภท พร้อมติดตามการขายอยา่ง

ต่อเนืÉอง

8. รับขอ้ร้องเรียนของลูกคา้ และปฏิบติัตามทีÉลูกคา้ร้องขอ

9. ประสานงานกบัฝ่ายประกนัคุณภาพ หากลูกคา้ตอ้งการ INSPECTION 

CERTIRICATE / เอกสารอนัเกีÉยวขอ้งในดา้นคุณภาพ

10. ปฏิบติัหนา้ทีÉอืÉนๆ ทีÉไดรั้บมอบหมายจากผูบ้งัคบับญัชา

จํานวน 4  ตาํแหน่ง

เงินเดือน ตามอตัราโครงสร้างบริษทั

คุณสมบัติ เพศ : หญิง      อาย ุ :  25 - 35 ปี

ระดบัการศึกษา  :  ปริญญาตรี สาขาการตลาด หรือสาขาทีÉเกีÉยวขอ้ง

ประสบการณ์  :  ดา้นงานขายอยา่งนอ้ย 1 ปี

ความสามารถ  : ใชง้าน Microsoft  Office ไดค้ล่อง / มีทกัษะในการสืÉอสาร /

มีทกัษะดา้นภาษา / สามารถใชโ้ปรแกรมสาํเร็จรูป / มีความระเอียดรอบคอบ /

ไหวพริบดี แกไ้ขปัญหาเฉพาะหนา้ไดดี้ / มีมนุษยส์ัมพนัธ์ดี

สถานทีÉปฏิบัติงาน อาคารไทยซีซี ทาวเวอร์ (ตรงขา้มสถานีรถไฟฟ้าสุรศกัดิÍ )

ยานนาวา /สาธร /กรุงเทพฯ


